1. Opracowanie pomyshu i analiza rynku

Zdefiniuj pomysk: Okresl, jaki produkt lub ustuge chcesz oferowac. Zastanéw sie, co
wyréznia Twojq oferte na tle konkurencji.

Badanie rynku: Sprawdz, czy na rynku istnieje zapotrzebowanie na Twoj produkt lub
ustuge, jakie sg potrzeby potencjalnych klientéw oraz jak dziata konkurencja.

2. Przygotowanie biznesplanu

Plan finansowy: Okresl koszty uruchomienia i biezacej dziatalnosci, Zrodta finansowania
oraz przewidywane przychody.

Strategia marketingowa: Zdecyduj, jak dotrzesz do klientéw — wybierz kanaty promocji,
zaplanuj budzet marketingowy i ustal ceny.

Plan operacyjny: Okresl, jakie zasoby bedziesz potrzebowac (ludzie, sprzet, biuro) oraz jak
bedzie przebiegac codzienna dziatalnos¢ firmy.

3. Wybér formy prawnej

Jednoosobowa dzialalnos$¢ gospodarcza: Prosta forma rejestracji i prowadzenia firmy,
idealna dla matych przedsiewziec.

Spolka z ograniczona odpowiedzialnoscia (sp. z 0.0.): Forma odpowiednia dla
przedsiebiorstw wymagajacych wiekszego kapitatu lub rozwoju, ktéra chroni majatek
prywatny wiascicieli.

Inne formy prawne: W zaleznosci od skali dziatalnosci i planéw rozwoju, mozesz
rozwazy¢ inne struktury, takie jak spotka jawna czy komandytowa.

4. Rejestracja firmy

CEIDG/KRS: W Polsce jednoosobowga dziatalnos¢ mozna zarejestrowac przez Centralng
Ewidencje i Informacje o Dziatalnosci Gospodarczej (CEIDG), natomiast spotki — przez
Krajowy Rejestr Sadowy (KRS).

NIP i REGON: Po rejestracji uzyskasz numer NIP (podatek) oraz REGON (numer
identyfikacyjny przedsiebiorstwa).

Konto firmowe: Zat6z oddzielne konto bankowe, co utatwi prowadzenie ksiegowoSci.

5. Finansowanie i budzet

Kapital poczatkowy: Ocen, ile srodkow bedziesz potrzebowac na start i czy planujesz
korzysta¢ z wlasnych oszczednosci, kredytu lub inwestorow.

Dotacje i dofinansowania: Sprawdz, czy mozesz ubiegac sie o wsparcie z programow
unijnych, regionalnych lub rzadowych.

6. Formalnosci i obowiazki

* Podatki i ksiegowosc: Zdecyduj, czy bedziesz prowadzi¢ ksiegowos¢ samodzielnie, czy

zlecisz to biuru rachunkowemu.
Zgody i pozwolenia: Upewnij sie, ze posiadasz wszystkie niezbedne zezwolenia, licencje
lub certyfikaty wymagane dla Twojej branzy.



Ubezpieczenia: Rozwaz wykupienie ubezpieczenia od odpowiedzialno$ci cywilnej lub
innych polis chronigcych przed ryzykiem zwiazanym z prowadzeniem dziatalno$ci.

7. Marketing i rozwaj

Promocja: Zainwestuj w budowe marki — stworz strone internetowg, profile w mediach
spotecznosciowych i materiaty promocyjne.

Budowanie relacji: Nawigzuj kontakty biznesowe, uczestnicz w networkingach i
branzowych wydarzeniach, co pomoze Ci zdoby¢ klientow i partneréw biznesowych.
Analiza wynikow: Regularnie monitoruj efektywnos¢ dziatan marketingowych i
finansowych, by méc wprowadzac korekty w strategii firmy.
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